


• Inicia operaciones en el año de 1973.   En 
poco tiempo consolida su Mercado, e 
Internacionalmente   logra  posicionarse  en  el  
continente  Asiático,  Europeo consiguiendo su 
llegada a América del Norte y expandiéndose 
a América latina. SU  ALTA  CALIDAD  EN  
EQUIPOS,  SU  EXCELENCIA  EN  EL  SERVICIO Y 
SUS PRECIOS COMPETITIVOS,  han  permitido  
superar  a  la  competencia en un menor  
tiempo. 



• Introducción: 
 

• Agradecemos la oportunidad de exponer hacia 
ustedes. Los conceptos que consideramos básicos en la 
prestación de nuestros productos TPC pneumatics. 
 

• La Industria neumática para su desarrollo se encuentra 
especializada en las distintas áreas que lo conforman, 
una de las muchas áreas es el refaccionamiento de 
conexiones, manguera, cilindros, válvulas, sensores a la 
industria en general,  la cual tiene una gran 
importancia ya que es preliminar realizar algún tipo de 
homologación de estos productos en las otras marcas 
existentes en el mercado, para sustituir y emigrar a 
TPC. 
 





• Actualmente las marcas líderes en el mercado 
nacional FESTO Y SMC.  Juegan un papel muy 
importante dentro en el  posicionamiento en la 
industria, sin embargo hemos identificado ciertas 
carencias (en servicio, calidad, precio) que nos 
han permitido dar a conocer nuestra marca TPC 
Penetrando con mucha facilidad, dando la 
oportunidad a  nuevos negocios. 
 

• En consecuencia una calidad de nuestros 
productos, precio razonable y servicio podemos 
en un menor tiempo satisfacer las necesidades de 
nuestros clientes. 
 



Objetivos: 
Nuestro objetivo principal. 



• *Buscar una sinergia de negocio con empresas 
interesadas en ampliar su portafolio de 
oportunidades. 
 

•  *Buscar permanentemente  la presencia en 
México  a través de nuestros Distribuidores.   

•     
• *Aumentar la fuerza de las ventas en toda la 

República. 
 

• *Apoyo con nuevas estrategias de promoción a 
través de nuestros cursos de capacitación.  
 



• Experiencia: 
 
 

• A través de más de 40 años  de tecnología constante y de mercados 
internacionales. TPC pneumatics  ha asegurado su posición. 
 

• Es el  mayor fabricante coreano de equipos neumáticos, una clave 
de la autonomía de la fabricación de sus propios productos. 
 

• Proporcionando Smart Factory total solución a nuestros clientes, 
hemos sido capaces de proporcionar soluciones que más imitan a la 
productividad en un entorno industrial de cambio repentino con el 
inicio de la 4a revolución industrial. 
 

• Mejorar la productividad de nuestros clientes y reducir los costos 
generales es parte de nuestro compromiso. TPC se esfuerza por dar 
valor a nuestras soluciones diferencias en una pronta respuesta en 
el servicio.- la 4ª revolución industrial ha cambiado el entorno. 
 





• Ventajas: 
 

• Un aspecto importante de los productos de TPC pneumatics. Es su calidad. 
• Como Distribuidores de la marca TPC pneumatics estaremos respetando una regla 

básica de Oro, quien es primero en tiempo es primero en derecho. 
• Esta  opción es positiva, es negociar la posibilidad de la Distribución de nuestros 

productos en personas especializadas, que manejen  de una manera profesional 
las ventas y servicios de materiales  con la experiencia suficiente y el personal 
calificado.  
 

• A partir de ese momento la empresa puede estar segura de: 
•   
•  Incrementar sus ventas.   
•  Precio adecuado y razonable. 
•  Apoyo constante sustancial para la empresa. 
•  Inventarios homologables y entregas inmediatas. 
•         Sinergia en nuestros productos. 
•         Competir con las mejores marcas reconocidas. 
•         Calidad en nuestros productos. 
•         Soporte técnico. (Catálogos, trípticos, fichas técnicas, master book) 
•          Descuentos hasta del 40% del precio de lista. 
•          Créditos y condiciones favorables. 

 







• Mecanismo de operación: 
 

•   
• En el momento aceptar los términos y condiciones para la Distribución se estará formalizando con 

un contrato, vigente por un año renovándolo en cada periodo. Se anexa contrato para revisión. 
•   
• Se elabora un inventario inicial propuesto de productos de alta rotación.  
•   
• Se apoyara con material de promoción, trípticos, catálogos, etc. 
•   
• Se enviara vía correo electrónico, lista de precios, catálogos digitales. 
•   
• Estaremos capacitando en acuerdo mutuo el financiamiento para la capacitación del personal de 

cada sucursal que así lo requiera. 
•   
• Se estará otorgando el descuento máximo del 40% de descuento del precio de lista. 
•   
• Después de la inversión la siguiente compra se estará otorgando un crédito de 30 días máximo. 
•   

 



Productos, su calidad y su precio: 
 



La calidad: 

•  Son de fabricación coreana como ya lo 
habíamos comentado; actualmente los 
coreanos a nivel mundial se han distinguido 
mucho por la calidad de sus productos, 
prueba de ello es: SAMSUNG, LG , HYUNDAY , 
KIA MOTORS, entre otras, sin la excepción de 
la marca TPC Pneumatics como solución e 
innovación. 

 

• Precios razonables y competitivos. 

 



• Conclusiones: 
 

• Esperamos que la propuesta anterior satisfaga en una primera 
impresión los alcances para el buen funcionamiento de la 
Distribución. 

• Tendrá garantizada la calidad en nuestros productos y un buen 
servicio. Ya que ustedes contarán con profesionales que sobre la 
base de sus conocimientos, destreza y experiencia les ofrezcan lo 
mejor. 

• Queremos puntualizar también que con la firma del contrato con 
ustedes, Podrían ser nuestro principal Distribuidor obteniendo las 
diferentes plazas en el mercado nacional. 

• Agradecemos su atención esperando colaborar con usted de una 
manera profesional, práctica y sencilla. 
 

                                                                    Atentamente: 
                                                                   TPC pneumatics. 

 


